’
FUNDACION UNIVERSITARIA CATOLICA
LUMEN GENTIUM

SSSSSSSSSS

EDUCACION
CONTINUA

Curso
Ventas Efectivas en los Retailers

WWW.UNICATOLICA.EDU.CO




EDUCACION
CONTINUA

Curso
Ventas Efeclivas en los Refailers

> Objetivos

« Conocer a fondo las ventajas del retail y su impacto
positivo en los planes estratégicos de las empresas.

« Ver como contribuye la gestion de la cadena de
abastecimiento (Supply Chain  Management) al buen
desempeno de los canales de distribucion y al retail.

« Suministrar herramientas para desarrollar estrategias de
exhibiciéon mads rentables.

« Ver como interactuan en la gestion del retail ofras areas de
la empresa como: recursos humanos, finanzas, sistemas,
entre ofras.
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Y» Competencias generales

e Comprender la dindmica de las cadenas de
abastecimiento existentes en el entorno global y su
relacion con los canales de distribucion.

« Entender el impacto en la distribucion, teniendo excelentes
puntos de venta minoristas (retail).

+ Comprender el funcionamiento del retail y las regulaciones
que hay que atender, para garantizar el excelente manejo
de productos perecederos y manipulacion de alimentos
que se ofrezcan.

« Entender la importancia estratégica de la gerencia del
retail.

« Verlaimportancia de las técnicas del merchandising.

« Revisar las estrategias de promocion y venta en los retail.
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Y Plan de estudios

MODULOS

Gestion de la cadena de abastecimientoy
canales de distribucidn.

Conceptos generales del mercado al detal
(retail).

Concepcidn y seleccion de la ubicacion del punto
de venta.

Desarrollo e implementacion de merchandising.

Estrategias de promocion y ventas al Detal
(retail).
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I InfFormacién general

Inscripciones abiertas
6 Horario: 4:00 p.m. a 9:00 p.m.
martes, miércoles y jueves.

24 Duracion: 51 horas

@ Modalidad: remota mediada por las TIC - Virtual

Inversion total: $950.000 + 1,5% del Impuesto Pro
Cultura Cali
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UNICATOLICA se reserva el derecho de corregir, ajustar, cambiar o actualizar la informacién de | ? \’
este programa académico en el momento que sea necesario y sin previo aviso. La fecha de

inicio estd sujeta al cumplimiento del cupo minimo de aspirantes, en caso de no aperturar la 3, < 1
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