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• Conocer a fondo las ventajas del retail y su impacto
positivo en los planes estratégicos de las empresas.

• Ver como contribuye la gestión de la cadena de
abastecimiento (Supply Chain Management) al buen
desempeño de los canales de distribución y al retail.

• Suministrar herramientas para desarrollar estrategias de
exhibición más rentables.

• Ver cómo interactúan en la gestión del retail otras áreas de
la empresa como: recursos humanos, finanzas, sistemas,
entre otras.
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• Comprender la dinámica de las cadenas de
abastecimiento existentes en el entorno global y su
relación con los canales de distribución.

• Entender el impacto en la distribución, teniendo excelentes
puntos de venta minoristas (retail).

• Comprender el funcionamiento del retail y las regulaciones
que hay que atender, para garantizar el excelente manejo
de productos perecederos y manipulación de alimentos
que se ofrezcan.

• Entender la importancia estratégica de la gerencia del
retail.

• Ver la importancia de las técnicas del merchandising.

• Revisar las estrategias de promoción y venta en los retail.
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MÓDULOS

Gestión de la cadena de abastecimiento y 
canales de distribución.

Conceptos generales del mercado al detal 
(retail).

Concepción y selección de la ubicación del punto 
de venta. 

Desarrollo e implementación de merchandising. 

Estrategias de promoción y ventas al Detal 
(retail). 

Plan de estudios
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UNICATÓLICA se reserva el derecho de corregir, ajustar, cambiar o actualizar la información de
este programa académico en el momento que sea necesario y sin previo aviso. La fecha de
inicio está sujeta al cumplimiento del cupo mínimo de aspirantes, en caso de no aperturar la
Institución reintegrará los valores pagados por concepto de matrícula.

Inscripciones abiertas

Horario: 6:00 p.m. a 9:00 p.m. 

martes, miércoles y jueves.

Duración:  51 horas

Modalidad: remota mediada por las TIC - Virtual

Inversión total: $950.000 + 1,5% del Impuesto Pro 

Cultura Cali
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